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SPANNENDE 
UND ABWECHSLUNGSREICHE 

PROJEKTE IN EINEM 
INTERNATIONALEN UMFELD

BETRIEBLICHES 
GESUNDHEITS-
MANAGEMENT

FLEXIBLE 
ARBEITSZEITEN

ATTRAKTIVE 
VERGÜTUNG

FIRMENWAGEN

Wir automatisieren und digitalisieren kaufmännische Prozesse und gestalten individuelle digitale Kundenerlebnisse in allen 
Branchen. Mit Leidenschaft für zukunftsweisende Technologien entwickeln wir smarte Drucklösungen und intelligentes Doku-
mentenmanagement – von der Strategie bis zur Umsetzung. Seit über 50 Jahren stehen wir für Innovation, Teamgeist und nach-
haltigen Erfolg. Über 300 digitale Experten, 11 Standorte, ein familiäres Betriebsklima – gemeinsam gestalten wir die Zukunft.

 � Du hast eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische 
Ausbildung oder ein abgeschlossenes Studium (Bachelor 
oder Master) in BWL, Wirtschaftsingenieurwesen, Wirt-
schaftsinformatik, Soziologie, Vertrieb oder einer ähnli-
chen Fachrichtung 

 � Du hast Erfahrung im Vertrieb von beratungsintensiven 
Produkten und Lösungen

 � Eigenverantwortliches und konzeptionelles Handeln sind 
Deine Steckenpferde

 � Kommunikation ist ALLES: Zuhören, Verstehen und dann 
Beraten und Überzeugen sind genau Dein Ding 

 � Du bringst die Motivation mit, aus einem Projekt ein tolles 
Erlebnis für alle Beteiligten zu machen 

 � Emotionale Intelligenz und fundiertes Know-How sind 
keine Fremdwörter für Dich 

 � Du betreust, berätst und entwickelst unseren bestehen-
den Kundenstamm

 � Du baust neue Partnerschaften auf und entwickelst diese

 � Du begeisterst und überzeugst von unseren Hard- und 
Softwarelösungen

 � Du bestimmst die Vertragsinhalte selbstständig und ver-
handelst zielorientiert und natürlich auch erfolgreich

 � Du arbeitest mit verschiedenen Abteilungen eng zusam-
men, einschließlich Prozessmanagement, Projektma-
nagement und Kundenservice

DEIN PROFIL

WIR BIETEN

DEINE AUFGABEN

Sales Consultant (m/w/d) in Vollzeit an allen Standorten 

Reutlingen  |  Balingen  |  Basel (CH)  |  Crailsheim  |  Freiburg  |  Leonberg  |  Lörrach  |  Neu-Ulm  |  Offenburg  |  Villingen-Schwenningen  |  Weingarten

Interesse? Sende uns Deine Bewerbungsunterlagen bestenfalls 
unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellung über unser Online-
Formular oder per E-Mail an bewerbung@morgenstern.de.

MORGENSTERN AG
www.morgenstern.de
F.-W.-Raiffeisen-Straße 5
72770 Reutlingen
Telefon: (0 71 21) 9 10-100


